
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Avec la participation de : 

   

 

Contrats de distribution et agents manufacturiers 
 

Quels sont donc les éléments essentiels à prévoir dans ces contrats  
(durée, territoire, exclusivité, confidentialité, quotas de vente,  

modalités de paiement et de terminaison du contrat, etc.). 

 
Comment éviter les erreurs et les pièges les plus fréquents. 

Comment négocier : où donner de la corde, où se montrer ferme. 

  
Bâtir des réseaux de ventes à 

l’international passe par le plus souvent 
par la nécessité de mettre en place, sur un 
territoire donné, un contrat de distribution 

ou de représentation (agent 
manufacturier), parfois même les deux. 

Cette conférence s’adresse tout autant aux 
entreprises manufacturières, de services 

qu’aux distributeurs et agents eux-mêmes. 
 

 

Formatrice: Me Micheline Dessureault, Joli-Cœur Lacasse (www.jolicoeurlacasse.com) 
 

Date : Le vendredi 19 novembre 2010, de 9h à 12h 
Lieu : Club de golf Montcalm, 1800, chemin Nadeau, St-Liguori, J0K 2X0 

 
 
 

EXPORTATEURS… A VOTRE AGENDA ! 

Inscription (date limite : 17 novembre) 
 

Inscrivez-vous au www.moncommerce.biz, téléphonez au 450.841.1199  
ou retournez le formulaire d’inscription par télécopieur au 450.841.1269 (voir au verso) 

 
Frais: 40 $ plus taxes (total : 45.15 $). Possibilité d’inscrire une deuxième personne  

de la même entreprise pour 25 $ plus taxes (total : 28.22 $). 
 

Les frais doivent être payés par Paypal sur www.moncommerce.biz ou par chèque au nom de la Société 
de développement international de Lanaudière. Une inscription entraine une facturation. 

 
Réservé aux entreprises de Lanaudière : exportateurs, exportateurs en devenir 

et entreprises s’approvisionnant à l’international 
 
 

 

44, boulevard Brien, bureau 302 
Repentigny (Québec)  J6A 4S2 

T : 450.841.1199 / 1.866.550.6040   

F : 450.841.1269 

info@sodil.ca 
www.sodil.ca 
www.twitter.com/SODIL 

www.LinkedIn.com Groupe SODIL  

 

  

http://www.jolicoeurlacasse.com/
http://www.moncommerce.biz/
http://www.moncommerce.biz/
mailto:info@sodil.ca
http://www.sodil.ca/
http://www.twitter.com/SODIL
http://www.linkedin.com/


 

La Société de développement international de Lanaudière (SODIL) est un organisme sans but lucratif de 
Lanaudière, qui agit à titre de « premier répondant » des entreprises, pour toute question liée à leur 
internationalisation (exportation, approvisionnement international, implantation à l’étranger).  

Nous sommes un organisme parapublic. L’essentiel de notre financement provient de la Conférence 
régionale des élus, de Développement économique Canada et du Ministère du Développement 
économique, de l’Innovation et de l’Exportation. Nos services sont destinés aux entreprises 
lanaudoises, toutes tailles, tous secteurs, pour autant qu’elles soient actives (ou intéressées par) sur 
les marchés internationaux. Nous existons depuis 15 ans déjà ! 

Services gratuits ou subventionnés ? 

La plupart des entreprises du territoire ont droit à un certain nombre d’heures de services gratuits. Les 
services de formation ou de consultation « de longue haleine » entrainent des frais, à tarif réduit. Nous 
pouvons vous aider à préparer vos demandes d’aide gouvernementales. 

 

Qu’est-ce que la SODIL ? 

  

Membre 
info@sodil.ca 
www.sodil.ca 
www.twitter.com/SODIL 
www.LinkedIn.com Groupe SODIL 

 

44, boulevard Brien, bureau 302 
Repentigny (Québec)  J6A 4S2 
T : 450.841.1199 / 1.866.550.6040   
F : 450.841.1269 

 

Participant 1 

Nom :       Titre : 

Entreprise :      Adresse : 

Ville :       Code postal : 

Courriel :      Téléphone : 

 Participant 2 

Nom :       Titre : 

Entreprise : Comme Participant 1   Courriel :  

 
Après la formation, des représentants gouvernementaux seront sur place pour discuter d’aide 
gouvernementale. Cochez ici pour une demande de rendez-vous : 
 

 Ministère du Développement économique, de l’Innovation et de l’Exportation (MDEIE) 
 Développement économique Canada (DEC) 

Prochaines activités à ne pas manquer 
  
• Internet stratégie internationale: « Cibler ses clients et se mettre à jour côté techno » et 

« Adapter et moderniser sa stratégie internationale Internet » (dès le 1er déc.) 
• Les nouveaux Incoterms : les changements et leurs impacts sur les contrats de vente (7 déc.) 
• Comment faire affaires en Nouvelle-Angleterre (20 janv.) 
• Mise à jour Conformité douanière (17 fév.) 
• Foires, missions et accueils internationaux (9 mars) 
•  
 

Formulaire d’inscription à retourner par télécopieur au 450.841.1269 
Contrats de distribution et agents manufacturiers : Le 19 novembre 2010 de 9h à 12h 
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